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50 Prozent schneller kalkulieren mit Teamcenter Tool Costing

Lésung
Teamcenter

Wirtschaftliche
Herausforderungen
Steigende Varianz der
Produkte und hohe
Komplexitdt der Werkzeuge
Hohe Anzahl an
Angebotsanfragen

Klrzere Zeitspannen fir
Angebotsvorbereitungen

Transparente Aufschliisselung

der Werkzeugkosten

Schliissel zum Erfolg

Schnelle und exakte
Berechnungen der
Werkzeugkosten basierend
auf 3D-Daten

Automatische Erzeugung von
Kunden Cost-Break-Downs

Ergebnisse

Bis zu 50 Prozent
Zeitersparnis fir die
Kalkulationen

Sehr hohe Genauigkeit der
Angebotspreise und damit
konsistente Kostenaussagen
zum Kunden

40 Prozent mehr Angebote
bearbeitet durch automa-
tische Erzeugung von
Kunden Cost-Break-Downs

Der Werkzeugbau von
Wirthwein setzt auf Teamcenter
fiir eine schnelle und genaue
Angebotserstellung

Komplexitdat managen

Um Angebote schneller zu erstellen,

setzt Wirthwein im Formenbau auf die
Teamcenter Tool Costing Losung.
Wirthwein ist seit Jahrzehnten fiihrender
Hersteller von hochqualitativen
Kunststoffkomponenten aller Art mit
Produktionsstdtten in Europa, Asien und
den USA. In weltweit 19 Unternehmen
beschaftigt die Wirthwein-Gruppe rund
3.000 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter in
den Geschaftsfeldern Automotive, Bahn,
Energie, Hausgerate, Medizintechnik,
Formenbau und Innenausbau. System-
lieferant mit umfassender Verantwortung
und Blick auf den Gesamtprozess: Von der
kunststoffgerechten Produktgestaltung,
der Werkzeugentwicklung sowie des
Formenbaus tber die Produktion bis hin
zur Montage und der Logistik.

,Die Varianz der Werkzeuge steigt stetig —
jedes Teil ist anders und sehr oft weist die
Form eine hohe Komplexitat auf”, stellt
Thomas Dérfler, Leiter Werkzeugbau der
Wirthwein GmbH & Co. KG fest. ,Andern
sich Material oder Design muss sich der
Formenbau anpassen”, so Dérfler, der von
der Arbeitsvorbereitung bis zur Produktion
den Werkzeugbereich fiir die Automotive-,
Bahn-, Energie- und Hausgerate-Produkte
verantwortet. Die Herausforderung: Die
Zeitspanne wird immer kiirzer, die ein
Interessent bereit ist, auf ein Angebot zu
warten. Heute sollte ein Auftraggeber
spatestens eine Woche nach Anfrage

sein Angebot erhalten, sonst sinken die
Chancen im stetig steigenden Wettbewerb.

Ebenfalls erhoht, hat sich laut Dorfler, der
Aufwand fiir die Dokumentation und die
transparente Darstellung der Kalkulation.
Die Anforderung der Automotive-Branche,
die einen Cost-Break-Down verlangt,
welcher alle Prozessschritte samt

www.siemens.com/teamcenter



Kalkulationszahlen detailliert auflistet, hat
inzwischen auch auf andere Branchen
Ubergegriffen. Aus diesem Grund wiin-
schen sich auch die Vertriebsmitarbeiter
bei Wirthwein eine transparente
Aufschlisselung der Angebotspositionen.
LUnser Vertrieb bendtigt in klirzester Zeit
maoglichst genaue und nachvollziehbare
Zahlen”, sagt Dorfler. ,So ausgeristet,
sind Vertriebsmitarbeiter in der Lage, in
derselben Sprache wie ihre potenzielle
Auftraggeber zu sprechen. Das hilft ihnen,
die Verhandlung erfolgreich zu fiihren,
die Preise durchzusetzen, Nachweise

zu fihren und als kompetenter Partner
aufzutreten.”

Mit der herkdmmlichen Methode konnte
das Unternehmen die kontinuierlich wach-
senden Anspriiche der Angebotskalku-
lation nicht mehr bewaltigen. Bis zu
diesem Zeitpunkt hatte Thomas Dorfler
seine langjahrigen Erfahrungswerte in der
Berechnung von Kosten und Preisen in
Excel-Tabellen gesammelt und kontinui-
erlich aktualisiert und verfeinert. Das

anderte sich mit der Einflihrung der
Teamcenter Tool Costing Losung
grundlegend.

Die Erkennung von geometrischen
Formen unterstiitzt bei der
Kostenkalkulation

Dass sich Thomas Dorfler fur die
Teamcenter Tool Costing Losung ent-
schied, hatte zwei Griinde. Die Software
lieferte die genauesten Ergebnisse bei
der Berechnung. Zusatzlich versprach

das 3D-Modul, das Teamcenter Tool
Costing als Option anbietet, enorme
Erleichterungen. ,Die Moglichkeit der
Ubernahme der 3D-Daten in die
Kalkulationssoftware machte Teamcenter
Tool Costing flir uns umso interessanter “,
unterstreicht Dorfler, der darauf verweist,
dass die 3D-Option heute ein wichtiger
Zusatz ist. Lange Zeit waren die gelieferten
digitalen Daten vieler Kunden schlecht
aufbereitet und nicht als Basisdaten
verwendbar. ,Seit CAD-Daten immer
ofter vorliegen, kann das 3D-Modul in
Kombination mit der Teamcenter Tool
Costing Losung sein ganzes Potenzial
ausspielen”, so der Werkzeugbauleiter.

Die 3D-Import-Funktionen von Teamcenter
Tool Costing liefern Thomas Dorfler einen
besonderen Vorteil bei der Erfassung der
geometrischen Form — nicht allein unter
dem Aspekt, dass die Daten automatisch
in die Kalkulationssoftware bertragen
werden: ,Ich sehe sofort, wo und wie viele
Hinterschnitte die Form verbirgt.”

Diesen Nebeneffekt der Software, der
Ubertragungsfehler vermeidet und

hilft, die Form zu optimieren, will der
Werkzeugbauleiter keinesfalls mehr
missen.

,Die Moglichkeit des 3D-Daten-Imports in die
Kalkulationssoftware machte Teamcenter
Tool Costing noch interessanter fur uns®.

Thomas Dorfler
Leiter Werkzeugbau
Wirthwein GmbH & Co. KG
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Am Wichtigsten ist fur ihn aber der
Zeitgewinn bei der Kalkulation. Mit der
Teamcenter Tool Costing Losung schafft
es der Werkzeugbauleiter heute, gut kalku-
lierte Angebote in durchschnittlich zwei bis
vier Stunden zu entwickeln. Manche
Spritzgussformen lassen sich sogar inner-
halb einer halben Stunde

kalkulieren. ,Ich bin doppelt so schnell

wie friiher”, so Dorfler. Auch mit den
Ergebnissen der Kalkulation ist er sehr
zufrieden. Die Abweichung liegt nur bei
zehn Prozent.

Darliber hinaus schatzt er an der
Software, dass sie sogar vom Vertrieb

flr Richtangebote eingesetzt werden
kann. Die Kalkulation auf Knopfdruck wird
durch die hohe Parametrisierung der
Software mdoglich. Heute kénnen auch
Mitarbeiter, die nicht Giber das umfassende
Wissen von Thomas Dérfler verfligen,
gute Schatzungswerte generieren. In
Teamcenter Tool Costing wurden dazu in
kurzer Zeit die spezifischen Wirthwein-
Parameter z.B. Personenaufwands-

oder Maschinenstunden, spezifische
Fertigungsablaufe oder Logistikprozesse
hinterlegt. Fr die Vertriebsorganisation
sind die Transparenz und die sorgfiltig
erstellten Cost-Break-Downs von sehr
groBem Vorteil, da sie die Verhandlungen

mit Kunden positiv beeinflussen. Gleiches
berichten auch die Bereiche Medizintechnik
und Automotive, in denen die Software
ebenfalls im Einsatz ist.

Plane fir die Zukunft

Die Software bietet Wirthwein noch weitere
Optimierungspotenziale. Bisher deckt der
Spritzguss-Hersteller mit Teamcenter Tool
Costing die Mehrzahl der mittleren GréBen
der Spritzgusswerkzeuge ab. Zukinftig ist
geplant auch die Werkzeug-Parameter der
deutlich groBeren Formen in Teamcenter
Tool Costing einzupflegen. Somit kann
Wirthwein auch bei Kalkulationen dieser
Formen von der Software profitieren.
Genauso erhofft sich Thomas Dérfler von
den Schulungen weiterer Vertriebskrafte
einen Gewinn. Die Aussicht, zuklinftig auch
Bauteile zu kalkulieren, stimmt Dorfler
ebenfalls optimistisch zu. Mit der Symbiose
aus Teamcenter Product Costing und
Teamcenter Tool Costing erhalten die
Anwender auf der Basis einer einheitlichen
Architektur eine durchgdngige Software-
[6sung, mit der sie auf integrierte Wissens-
datenbanken zugreifen kénnen. ,Je mehr
Aufgaben wir mit Teamcenter Product Cost
Management kalkulieren, desto mehr
Nutzen ziehen wir daraus”, so Thomas
Dorfler.

,Dank Teamcenter Tool Costing kann unser
Verkaufsteam erfolgreich Verhandlungen
fuhren, Preise durch genaue Cost-Break-
Downs durchsetzen und als kompetenter
Partner agieren®.

Thomas Dorfler
Leiter Werkzeugbau
Wirthwein GmbH & Co. KG
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